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Datu vizualizācijas

5 gadi

SaaS

40/40/20

LV, US, AU

35







Apmeklētāji

Bezmaksas lietotāji

Organiskie b2c lietotāji 
(Pro, Business/mēnesis)

B2B klienti (Business, 
Enterprise/gads)

Atkārtoti 
pirkumi/piepārdošana
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Būtiski:
Organiskais bizness sevi izsmeļ;
Sistemātiska apmeklētāju plūsma (produkts/marketings);
Augstas jaudas pārdošanas sistēma;
B2B produkta vidējā cena;



Attālināta pārdošana

Komandas atrašanās vieta

Juridiska vienība

Efektivitāte, izmaksas, resursu pieejamība, sākotnējā investīcija

Pirkšanas process


